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Ei objetivo central de este libro consiste, en explorar la complementariedad

vd
existente entre los determinantes tradicionales de corte interregional y de E N M E
aquélios de naturaleza local, donde tienen cabida procesos socio territoriales , ( O

on regional y experiencias de caso

que en los Gltimos afios han sido reconocidos en la literatura como factores
igualmente influyentes del desarrollo econdmico. Entre estos ultimos destaca la
formacién de clusters, redes empresariales y los impactos del crecimiento
econdmico sobre el medio ambiente. Se reconoce que este esfuerzo de integra-
cién es aun incompleto, plantedndose en esta ocasién tanto visiones globales
como estudios de caso para diversas regiones de México.

Con este trabajo se posiciona mejor la idea, de que en nuestro pais no solamente
se deberia estar alerta sobre el buen desempefio de las variables macroeconémi-
cas que condicionan el desarrollo econémico del pais. Se requiere ademés,
atender sus condicionantes territoriales. Esta tarea no es sencilla, pues no
solamente implica el despliegue de una politica consistente de largo plazo y la
participacién coordinada y articulada de muiltiples actores (instituciones, empre-
sarios, trabajadores, gobierno, etc.), sino también reconocer, que la politica de
desarrolio econémico deberia distinguirse por su diferenciacién en el plano
geografico/regional.

VA

CIECA

RIDO RUIZ OCHOA
’ * GABRIEL TAPIA TO
MIGUEL ANGEL VITE PEREZ » RED) GOMISVAR

COORDINADORES



Agrupamientos productivos

y redes empresariales en México
Vision regional y experiencias de caso

Wilfrido Ruiz Ochoa
Gabriel Tapia Tovar
Miguel Angel Vite Pérez
Redi Gomis

(Coordinadores)

Universidad Michoacana de San Nicolas de Hidalgo (UMSNH)
Facultad de Economia «Vasco de Quiroga»
Centro de Investigaciones Econémicas, Administrativas y Sociales (CIECAS)

México, 2015



Agrupamientos productivos y redes empresariales en México.
Vision regional y experiencias de caso

Primera edici6n, 2015
Morelia, Michoacén. México

Derechos reservados conforme a la ley

Copyrigth@2015

Universidad Michoacana de San Nicolas de Hidalgo (UMSNH)

Facultad de Economia «Vasco de Quiroga»

Centro de Investigaciones Economicas, Administrativas y Sociales (CIECAS)

Disefio y diagramacién: Victor Rodriguez Méndez
Foto de portada: © Marquinhos Schnaider

ISBN: 978-607-8116-38-6
Impreso en México
Printed in México

INDICE

Agradecimientos
Introduccion

PRIMERA PARTE
PRODUCTIVIDAD Y EXTERNALIDADES

Capitulo 1
Competitividad laboral de las manufacturas en la frontera norte
de México. Contraste de la Ley de Verdoorn con un modelo
econémico ampliado

Carlos Molina Mandujano y Belem Iliana Vasquez Galan

Capitulo 2
Determinantes de la dindmica del empleo manufacturero de México
y Marruecos: un enfoque de externalidades regionales

Marcela V. Martinez Mufioz y Maria del Rosio Barajas Escamilla

SEGUNDA PARTE
REDES EMPRESARIALES Y CLUSTERS

Capitulo 3
Capacidad de innovacién empresarial: factores influyentes en el caso
del clister terciario de Baja California

Maria de los Angeles Martinez Hoyos, Noé Arén Fuentes Flores
y Gabriel Gonzalez Kénig

17

37

63



Capitulo 4
Normas compartidas y participacion en redes: la confianza en la
accién colectiva en Asociaciones de Productores Lecheros en
Tecamachalco, Puebla
Joaquin Huitzilihuitl Camacho Vera e Ismael Aguilar Benitez 83

Capitulo 5
La conformacion de redes de cooperacion y competitividad empresarial
de productores agricolas en Sinaloa: factores facilitadores e inhibidores
Rafael Ruiz Ortega y Wilfrido Ruiz Ochoa 103

TERCERA PARTE
SUSTENTABILIDAD AMBIENTAL Y DESARROLLO REGIONAL

Capitulo 6
Determinacion del costo de las emisiones de gases de efecto
invernadero (GEI) del sector de “aprovechamiento forestal”
en Michoacén
Gabriel Tapia Tovar, Ismael Salazar Mosqueda
y Miguel Angel Vite Pérez 135

Capitulo 7
Un proyecto de cambio tecnoldgico fallido: la introduccién
de hornos ecologicos en una comunidad ladrillera
Paula Caryan Gonzalez Galvan y Alfredo Hualde Alfaro 147

Capitulo 8
El manejo de los recursos hidricos en la ciudad de Zacatecas, su proceso
a lo largo de los afios: entre escasez fisica y escasez administrativa
Patricia Rivera y Evelyn Alfaro Rodriguez 165

Acerca de los autores 185

AGRADECIMIENTOS

Nos permitimos externar nuestro agradecimiento a las instituciones que hicie-
ron posible este libro. En primer término, a la Facultad de Economia de la Uni-
versidad Michoacana de San Nicolas de Hidalgo (UMSNH), la cual ademas de
colaborar con la concepcion y contenido de este libro, hizo posible su edicion.

En esta obra participan también, profesores investigadores del Centro de In-
vestigaciones Econdmicas, Administrativas y Sociales (CIECAS) y de El Cole-
gio de la Frontera Norte (El Colef). Se cuenta con colaboraciones de egresados
de esta ultima institucion que, en coautoria con sus entonces directores de tesis
de maestria, aportaron varios de los capitulos que aqui se presentan. Aprecia-
mos el apoyo de las autoridades docentes del periodo 2008-2010 del Colef, para
llevar a cabo proyectos de este tipo.

Valoramos el esfuerzo de los dictaminadores andnimos, la labor de edicion
de la UMSNH, asi como el trabajo asistencial de Teresa de Jesus Contreras y
Alma Quijada.



ca, México, D.F., Universidad Nacional Autéonoma de México (UNAM), vol.70,
nam. 277, jul./sept., pp. 87-126.

Tamara, Burdisso [cuaderno de trabajo], 1997, “Estimacion de una funcion de cos-
tos para los bancos privados Argentinos utilizando datos en panel”, Buenos Aires,
Banco Central de la Republica Argentina, agosto, pp.1-37 (Documentos de Tra-
bajo No. 3). En: http://www.bcra.gob.ar/pdfs/invest/trabajo3.pdf, consultado en
agosto del 2009. '

Verdoorn, J. P., 1949, “On the Factors Determining the Growth of Labor Productivi-
ty,” en: L. Pasinetti, Editor, Jtalian Economic Papers, Oxford, Oxford University
Press, vol. 2 (reimpreso en 1993).

Verduzco, Gustavo Félix, 2005, “Apertura y ventajas territoriales: analisis del sec-
tor manufacturero en México”, Estudios Econdmicos, México, D.F., El Colegio
de México, Vol. 20, nam. 001, pp. 109-135.

Villareal, René, 2005, Industrializacién, Competitividad y Desequilibrio Externo en
Meéxico: Un Enfoque Macroindustrial y Financiero 1929-2010, Quinta Edicion,
México, D.F., Fondo de Cultura Econémico (FCE).

CAPITULO 2

Determinantes de la dinamica
del empleo manufacturero
de México y Marruecos

Un enfoque de externalidades regionales*

MARCELA V. MARTINEZ MUNOZ
MARIA DEL ROSIO BARAJAS ESCAMILLA

Resumen

Se analizan los determinantes del crecimiento del empleo en la industria ma-
nufacturera desde la perspectiva de las externalidades estaticas y dindmicas en
México y Marruecos. Paises que albergan procesos de produccién de empresas
multinacionales, las cuales son atraidas por la ubicacién estratégica respecto a
dos de los mas grandes mercados de consumo en el mundo: Estados Unidos y
la Uni6n Europea. Para realizar este anélisis se utilizan técnicas econométricas
de panel cuyos resultados indican, que la industria manufacturera mexicana no
ha generado empleo a partir del aprovechamiento de externalidades dindmicas,
siendo en todo caso las economias de especializacion las que han sido aprove-
chadas, sobre todo a escala municipal. Por su parte, en Marruecos destaca que
tanto la especializacién como su ritmo de urbanizacién, han jugado un papel de-
terminante para entender su crecimiento laboral manufacturero a escala regional.

También se identifica que el crecimiento del empleo es generado en primera
instancia por el bajo costo de la mano de obra en ambos paises, aunque con
mayor incidencia en Marruecos. Esta dependencia sugiere que no existe des-
bordamiento de conocimiento ocasionado por el asentamiento de empresas con
tecnologia extranjera, debido a que los procesos de produccion trasladados a
ambos paises son atn rutinarios, dejando la innovacién en los paises de origen.

* El presente capitulo se deriva de la tesis titulada, externalidades en el crecimiento del empleo
de la industria manufacturera en México y Marruecos. Ver Martinez (2010). Una version menos
amplia que contiene un analisis exploratorio y un nivel geografico menos desagregado, se pu-
blicé en Martinez et.al. (2012).



Introduccion

Las causas de las desigualdades de las actividades econémicas en un territorio
han sido estudiadas desde diferentes enfoques. Uno de ellos es €l de externa-
lidades, por la importancia que llegan a tener en cuanto a su impacto sobre el
crecimiento econémico interregional y en la localizacion de aquéllas empresas
que se encuentran vinculadas a las redes globales de produccion. Como conse-
cuencia, también inciden sobre el comportamiento regional de la produccion, de
la productividad y del empleo, fundamentalmente.

El enfoque tedrico del crecimiento econémico endogeno identifica como
determinantes del crecimiento de un territorio a las diversas fuentes de externa-
lidad, las cuales propician el establecimiento de empresas en una region o pais
a partir de caracteristicas propias del lugar. En el caso de externalidades estati-
cas, tales caracteristicas estén representadas fundamentalmente por la ubicacion
geografica y la urbanizacion; y en el caso de las dinamicas, por la acumulacion
de conocimientos y la experiencia generada a partir de la interaccion de los
agentes en un espacio determinado (Henderson, Kuncoro y Turner, 1995).

Existen una amplia gama de estudios sobre el tema de las externalidades,
los cuales valoran la evidencia del impacto de las mismas sobre el crecimiento
econémico. Estos trabajos se han elaborado principalmente para paises desarro-
llados, en donde se ha probado que esta fuente de crecimiento se manifiesta y
ha sido aprovechada por las empresas, lo cual impacta positivamente sobre el
territorio en el cual se originan. En contraste, los hallazgos encontrados sobre el
tema de externalidades para paises en desarrollo parecieran no ser tan contun-
dentes. De alli la importancia de este estudio.

En este capitulo se analiza si existe evidencia del aprovechamiento de ex-
ternalidades estaticas y dindmicas que logren influir positivamente sobre el cre-
cimiento del empleo en la industria manufacturera en dos pafses en desarrollo.
Por una parte, en los estados y municipios de México y por otra, en las regiones
de Marruecos. Lo anterior se contrasta, con los resultados encontrados en estu-
dios empiricos similares.

El trabajo se organiza en cinco apartados: en el primero se presentan los
principales rasgos que caracterizan a las economias de México y Marruecos; en
el segundo, se aborda el concepto de externalidad en sus distintas acepciones,
asi como la evidencia empirica respecto a la misma linea de investigacion tra-
tada en este trabajo. En el tercer apartado se presenta la metodologia empleada
para analizar el crecimiento del empleo desde la perspectiva de las externali-
dades; en el cuarto se presentan los resultados obtenidos a partir de un analisis
econométrico que utiliza técnicas de datos de panel, a escala de estados y mu-
nicipios en México, y a nivel regional en Marruecos. En el ltimo apartado se
presentan las conclusiones.

Cuadro 1. Indicadores generales de México y Marruecos

Concepto ] Meéxico Marruecos
Territorio (Km®) 1,943,950 446,300
Poblacion total al 2010 108,396,000 32,381,000
Inflacion al 2009 4.3% 1.8%

PIB per capita al 2009 (délares) 8,143 2,811
Desempleo en 2010 4.94% 9%
Proporcién del PIB de la Deuda en 2010 20.8% 24.8%
Proporcién del PIB del Gastoen1+ D en 2006  0.39% 0.64%

Fuente: Con base en Consejo Nacional de Poblacién (Conaj izacio i i

_ . po), Organizacién de Naciones Unidas

(ONU), Banco Mundial (BM), INEGI, Anuario Estadistico de Marruecos (HCP) y The Economist
Intelligence Unit (EIU).

La industria manufacturera en México y Marruecos

Como paises en vias de desarrollo, México y Marruecos han experimentado
en los dltimos afios problematicas econdmicas comunes, tales como altas tasas
relativas de desempleo (4.9 y 9 por ciento en 2010 en forma respectiva); elevada
migracion interna hacia regiones mas prosperas del pais; migracion internacio-
nal no documentada hacia paises vecinos que han alcanzado un grado de desa-
mrollo relativamente més alto, como es Estados Unidos y los paises del sur de la
Union Europea; bajo ingreso per capita (8,143 versus 2,811 délares en 2006),
asi como una tasa de inversién en investigacion y desarrollo como porcentaje
del PIB, que no llega a alcanzar el uno por ciento. En el Cuadro 1 se muestran
las diferencias y similitudes de estos dos paises, en cuanto a los indicadores
antes mencionados.

En la década de los afios ochenta tanto México como Marruecos inician un
proceso de integracién acorde con el orden econémico mundial vigente, me-
diante su adhesion al GATT. México se adhiere a este organismo en 1986 y Ma-
rruecos lo hace en 1987, con el objetivo inicial de obtener condiciones flexibles
para promover su desarrollo y reducir sus barreras al comercio exterior (ver
cuadro 1).

Aunque la década de los ochenta representé para México altos niveles de
endegdamiento externo, altas tasas de inflacion y bajas tasas de crecimiento,
también significé el inicié de un cambio de modelo econémico, que se reconoce
y toma auge con la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN) en 1994. Este tratado constituye ademas, el punto de partida para la
firma de una serie de tratados de libre comercio que México ha venido firmando
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con paises latinoamericanos, europeos, asiaticos y con el oriente medio.' Es
claro que ha profundizado su politica de apertura comercial y liberalizacion
econdmica, lo cual ha impactado sobre el desempefio de la industria, en parti-
cular el de las manufacturas.

De 1988 a 2006, la participacién de la industria manufacturera en el PIB se
increment6 en el caso mexicano en poco menos de un punto porcentual, al pa-
sar esta de 18.6 a 19.5 por ciento. En México, la tasa de crecimiento promedio
anual del empleo de las manufacturas, ha pasado de 3.35 durante el periodo
1985-1993, a 2.9 por ciento tanto en el periodo intercensal 1993-2003 como en
el de 1985-2003. En este sentido el cambio acontecido parece poco relevante,
pero en términos regionales se evidencia una desconcentracion del centro hacia
el norte de la manufactura. Una cuestion relevante, si consideramos que las
manufacturas ocupan el tercer lugar en cuanto a su aportacion al PIB del pais.

En el caso de Marruecos, éste adopté en 1983 el Programa de Ajuste Es-
tructural (pas) y la promulgacién de un Codigo de Inversion en este mismo afio
(Bouoiyour, 2006). Posteriormente firmé en 1995 el Acuerdo de Asociacion
con la Unién Europea y para el 2004 da un paso todavia més arriesgado, al
firmar por una parte el Acuerdo de Libre Comercio (ALC) con Estados Unidos
y por otro, el Acuerdo de Aghadir que involucra a Marruecos, Egipto, Jordania
y Tlnez.

Por otra parte, la industria marroqui que en 1990 tenia una participacion de
18.4 por ciento en el PIB se mantuvo hasta 1995. A partir de entonces ha experi-
mentado una desaceleracion, caracterizada por una disminuci6n de la inversion,
la produccién, el valor agregado y el empleo. A escala de regiones, la tasa de
crecimiento promedio anual del empleo manufacturero marroqui, pas6 de 2.8
por ciento, a 1.20 puntos porcentuales durante el periodo 1995-2003. La caida
en el crecimiento de las manufacturas de Marruecos, resulta del debilitamiento
de los incentivos a la inversion, y de la transicion a la economia de mercado de
los paises de Europa Central, convirtiéndose estos en una fuerte competencia
para Marruecos en el mercado europeo en términos de exportaciones y atrac-
cién de inversion.

Ademas de las medidas de liberalizacién comercial, ambos paises han im-
plementado cambios internos con la finalidad de atraer Inversion Extranjera
Directa (IED) y desarrollar un ambiente favorable para la operacion y atraccion

! Con paises desarrollados pueden mencionarse el TLCAN con Canada y EE.UU. en 1994; el
ACE 33 con el Grupo de los Tres o G-3en 1994; el Tratado de Libre Comercio con la Unién
Europea (TLCUE) en el 2000; y el Tratado Comercial con Japén en 2004. Ademis, México
cuenta con tratados con varios paises latinoamericanos: Costa Rica (en 1994) Bolivia, (1994),
Nicaragua (en 1997), Chile (1998), El Salvador, Honduras y Guatemala (en el 2000), Uruguay
(2003). Ademas se firmaron tratados con Israel y la Asociacién Europea de Libre Comercio
(AELC), ambos en el 2000 (SICE, 2010).

an

de empresas nacionales y extranjeras. A la fecha, este tipo de inversiones tiene
como uno de sus principales destinos el ramo de las manufacturas.

La pregunta obligada es entonces, si con estas medidas México y Marruecos
han logrado un mejor aprovechamiento de externalidades estaticas o dinamicas,
que fomenten el crecimiento econémico manufacturero y el empleo.

La conceptualizacion de externalidades en la literatura economica

Es posible observar en un pais o una region diferencias en cuanto a la locali-
zacion de las distintas actividades econdmicas que lo componen, que se origi-
nan en decisiones empresariales que consideran las caracteristicas del territo-
rio como factor de decisién. Esta idea fue acufiada originalmente por Marshall
(1957), para quien la localizacién de una industria en un lugar especifico influye
de manera notable en la gestion empresarial que se lleva a cabo a su interior,
y también en la gestién externa que despliega la misma para reclutar mano de
obra. Esto es, “el factor-ambiente” que se prevé rodeara a la empresa o la exter-
nalidad, incidira sobre la dindmica industrial territorial.

De manera mas precisa, se tiene que el concepto de externalidad ha sido
abordado desde los primeros trabajos de los economistas clasicos. De hecho, se
encontraba implicito en la idea de la mano invisible de Adam Smith y posterior-
mente es retomado por los neoclédsicos desde la perspectiva microeconémica.
Pero en definitiva, cuando se hace referencia a las externalidades en el espacio,
se sigue recurriendo a la concepcién que sobre las mismas plantea Marshall
(1957). De acuerdo a este autor, las economias externas permiten el desarrollo
de una atmdsfera industrial favorable: al reclutamiento oportuno de trabajo cali-
ficado especializado, a la atraccion de invenciones, a la introduccién de mejoras
internas de los procesos industriales y en general, al desarrollo industrial.

Por su parte, Meade (1952) distingue entre externalidades pecuniarias y tec-
nplégicas. Las primeras se caracterizan porque el uso de los factores de produc-
cion resultantes de la presencia de la externalidad, no deriva en costo alguno
para la empresa. En tanto que las segundas, se caracterizan por favorecer una
atmosfera tecnolégica que permite, que las empresas participantes de la misma
aprovechen de manera compartida los recursos especializados que provee tal
ambiente (la atmésfera industrial marshalliana), produciendo efectos positivos
tanto para la sociedad como para la industria individual.

S'citovsky (1954) identifica la accién de las externalidades cuando la pro-
ducc1.(’)n no depende unicamente de los insumos de recursos productivos, sino
tamblén de las actividades de otras empresas. A esta interrelacién la denomi-
na interdependencia directa entre productores o externalidades, y al igual que
Meade las clasifica en economias externas pecuniarias y economias externas
tecnologicas.

an



Figura 1: Las externalidades estdticas y dinamicas
en la literatura econémica

Externalidades Economias de localizacion
estaticas Economias de urbanizacion

Externalidades en
la produccion

Especializacion
Urbanizacion
Competencia

Externalidades
dinamicas

Fuente: Elaboracién propia con informacién obtenida de Glaeser et al. (1992)

Ahora bien, las externalidades también han sido clasificadas en estaticas y
dinamicas. Entre las primeras se encuentran las economias de localizacion y de
urbanizaci6n. Las economias de localizacion permiten que los costos margina-
les de una empresa sean menores, debido a que se beneficia de la cercania con
empresas de la misma industria. En tanto que en las economias de urbanizacion,
éstas se generan al exterior de una industria, por lo tanto su actuacion es inter-
sectorial y estan dirigidas a todas las actividades econémicas (Marshall, 1957;
Henderson, 1986; y Camagni, 2005).

Las externalidades dindmicas o conocidas también como de desbordamiento
tecnolégico, son consideradas dentro de la teoria del crecimiento econdmico
endégeno como un elemento generador de crecimiento en una ciudad, regién o
pais. De manera mas especifica, Henderson, Kuncoro y Turner (1995) comenta
que este tipo de externalidades se cultivan a partir de una historia de interac-
ciones y relaciones de largo plazo, mediante la construccion del conocimiento
disponible para las empresas en un area local.

Desde otra perspectiva, De Lucio, Herce y Goicolea (2001) indica, que lo
que diferencia a las diversas teorias en cuanto a su concepcion de externalidad,
es la forma en que se realiza la transmision de conocimiento a través de las em-
presas. A partir de esta idea, las externalidades dindmicas son clasificadas por
dichos autores de la siguiente manera:

1. De especializacién o externalidades MAR, las cuales se identifican a
partir de las ideas desarrolladas por Marshall-Arrow-Romer y se refie-
ren al desbordamiento de conocimientos entre empresas dentro de un
sector industrial (Glaeser et al, 1992);

2. De urbanizacion o también denominadas Jacobs.? Estas centran su aten-
cién en el supuesto de que la transferencia de conocimientos procede
del exterior de la industria, y el resultado de su variedad y diversidad
se encuentra en funcién de la proximidad geografica, por lo tanto, se
argumenta que la diversidad geografica promueve la innovacion y el
crecimiento. Adicionalmente, tanto Jacobs como Porter agregan que es
a través de la competencia local como se agiliza la adopcién de nuevas
tecnologias y se aprovechan las externalidades (Glaeser et al., 1992;
Jacobs, 1975); y,

3. Las de competencia o externalidades tipo Porfer. Desde la interpreta-
cion de Glaeser et al. (1992), en este caso el desbordamiento de co-
nocimientos también es mas fructifero en industrias geograficamente
concentradas lo que estimula el crecimiento, pero a diferencia de lo que
se postula bajo la perspectiva MAR, en este caso la competencia local
cultiva la persuasion y la rapida adopcion de innovacioén.

Evidencia empirica sobre el estudio de externalidades en paises
desarrollados y en desarrollo

Pareciera que la discusion tedrica y empirica, remitiera solamente a la in-
vestigacion de los derrames tecnoldgicos o externalidades dindmicas solo en
los paises desarrollados, dejando las externalidades pecuniarias para los paises
en vias de desarrollo. Hay incluso quienes van mas all4, al considerar que no
existe suficiente evidencia empirica respecto a los beneficios obtenidos por los
paises en desarrollo de las externalidades dindmicas (Krizan 1993; e Iturriba-
rria, 2007). Siendo necesario entonces, continuar con la busqueda de evidencia
empirica que apoye o refute esta discusion, considerando para ello las diferen-
cias que hay entre paises en cuanto a grado de desarrollo, estructura sectorial y
tipo de bienes producidos (Bun y Abderrahman, 2007). En el Cuadro 2 se men-
cionan algunos estudios realizados al respecto en diferentes paises, incluyendo
a México y Marruecos.

Uno de los aspectos que diferencia a los estudios es la variable dependiente
utilizada. Mientras que en algunos de ellos se valora el impacto de las fuentes
de las externalidades sobre el crecimiento del empleo, en otros se observa el
impacto de las mismas sobre la productividad o la produccion, lo cual depende
no solo del objetivo propuesto, sino también de la disponibilidad y confiabilidad
de_ la informacién, o de la busqueda de un impacto sobre variables que bajo la
misma légica econémica, permitan comparar los hallazgos.

-
Conocidas como de diversificacién o urbanizacion.



Cuadro 2. Resultados principales respecto a la evidencia
empirica encontrada, acerca de externalidades estaticas
y dinamicas para diversos paises

Autor Pais industria Variable MAR Jacobs Porter
urera _dependient Especializacién  Diversidad Competencia
Glaeser, et al. EUA (6) Industrias Crecimiento Si Si S1
(1992) del empl
Henderson, EUA (5) Maduras Crecimiento Si No No Aplica
Kuncoro y (3) Nuevas de del empleo No Si No Aplica
Turner (1995) alta tecnologla
Partridge y EUA Industria Productividad  No Si No apiica
Rickman (1999) manufacturera
Callejon y Espafia 37 grupos de Crecimiento Si Si No aplica
Costa(1996) sectores del empleo
De Lucio, Herce  Espafia 26 grandes Productividad ~ Si/No Noesclara No es clara
y Goicolea ramas
(2001) industriaies
Batisse (2001) China 30 sectores de Produccion No Si Si
la industria
Hsiao-Lan Liv,  Taiwin 26 grandes Produccion Si/No Noesclara No esclara
Hsin- Yi Lin, ramas
Shin-Kun industriales
Peng(2008)
Buny Marruecos 18 sectores Produccion Si Si Si
Abderrahman industriales (negativamente)
(2007)
Varela y Palacio  México 3 ramas Crecimiento No No No
(2008) industriaies del empleo
Mendoza(2003)  México Ramas de la Crecimiento Si Noesclara No aplica
industria en 4 del empleo
digitos

Fuente: Elaboracion propia con base en la informacion de los articulos citados.

Entre los principales estudios que abordan la evidencia empirica de externa-
lidades dinamicas se encuentra el trabajo de Glaeser et al. (1992), quien estudia
su impacto sobre el crecimiento del empleo en la industria manufacturera de
algunas ciudades de los E.U.A. Posteriormente Henderson, Kuncoro y Turner
(1995) replican el mismo enfoque, para investigar las externalidades estado-
unidenses, aunque incluyendo una variacion sobre las industrias de acuerdo a
su nivel de madurez. Las cinco industrias maduras que estudian dichos autores
experimentan externalidades tipo MAR y dentro de las industrias nuevas de alta
tecnologia, encuentran las de tipo MAR y Jacobs.

Por su parte, De Lucio, Herce y Goicolea (2001) realizan un anélisis so-
bre la productividad para la industria manufacturera en Espafia, tomando como
referencia el trabajo de Glaeser et al. (1992) y Henderson, Kuncoro y Turner
(1995). Los hallazgos de su estudio muestran que la especializacion es relevante
y las externalidades son positivas para el crecimiento econémico; sin embargo,
no encuentran evidencia clara del impacto que provoca la diversificacion y la
competencia.

En Batisse (2001), al realizar un estudio para la industria manufacturera de
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China, se revisa cuando y bajo qué condiciones el crecimiento por sector en una
provincia es favorecido o no por la especializacién local, la competencia y la
diversidad industrial, encontrando como hallazgo de relevancia, la falta de com-
petitividad del empleo industrial de ese pais. Para Taiwan, Hsiao-Lan Liu, Hsin-
Yi Lin y Shin-Kun Peng (2008) llevan a cabo el mismo analisis, concluyendo
que si las empresas pertenecientes a una industria especifica se encuentran mas
aglomeradas en una ciudad, entonces los efectos de desbordamientos de la in-
vestigacion y el desarrollo sobre las empresas pueden llegar a ser mayores.

En México, Mendoza (2003) retoma los conceptos de economias de es-
pecializacion y urbanizacién de Glaeser para analizar el crecimiento del em-
pleo manufacturero en las principales ciudades del pais, concluyendo que la
especializacion ha tenido un efecto positivo sobre el mismo, mas no asi las
de urbanizacion, donde observa que los resultados aunque positivos no resul-
tan concluyentes. Por su parte, Iturribarria (2009) al estudiar las economias de
aglomeracion y externalidades del capital humano en las 4dreas metropolitanas
mexicanas, concluye que las economias de urbanizacién son mas importantes
que las de localizacién, aunque cuando realiza el analisis por rama industrial, en
muchas de ellas encuentra una concentracién evidente.

Varela y Palacio (2008) analizan los determinantes del empleo desde la teo-
ria de externalidades dindmicas para la industria mexicana de beneficio y mo-
lienda de cereales, encontrando que si la especializacién se encuentra asociada
a la incorporacion de tecnologia del exterior, los efectos sobre el empleo pueden
ser contrarios a los esperados. Lo mismo sucede con las economias externas de
tipo interindustrial, debido a que no encuentra evidencia de que generen impac-
tos positivos sobre el empleo.

En Marruecos, Bun y Abderrahman (2007) analizan la estructura industrial y
el desarrollo econémico de seis areas urbanas y dieciocho sectores industriales,
utilizando los indicadores de especializacion, diversidad y competencia. En-
cuentran que estos indicadores revelan la existencia de efectos positivos sobre
la produccién de la especializacion y la diversificacién econémica, pero sin
embargo, observan que la competencia local no influye positivamente sobre el
nivel productivo. El estudio de Catin, Hanchane y Kamal (2007) para las pro-
vincias marroquis, confirman hasta cierto punto esta evidencia.

Enfoque metodolégico en el estudio de externalidades en México y
Marruecos

En este estudio se utilizé el enfoque tradicional de externalidades planteado
por Glaeser et al. (1992), para lo cual se analiza si las externalidades impactan
sobre el crecimiento del empleo. El modelo econométrico empleado considera
como variable dependiente el crecimiento del empleo durante 1988-2003 para
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los estados y municipios en México y, el de las regiones para 1990-2003 en
el caso de Marruecos. El analisis se desagrega a escala de sub sectores —tal y
como los define el Sistema de Cuentas Nacionales del INEGI-, inicamente para
nuestro pais.

El modelo plantea que el crecimiento del empleo depende de la produc-
tividad, el salario, las externalidades estaticas y dinamicas, y la localizacion
geografica. Para aproximar las fuentes de externalidades estaticas, se incluye al
potencial de mercado y el grado de urbanizacion, en tanto que para aproximar
las de las dindmicas se emplean tres indices: de especializacion, urbanizacion 'y
de competencia. La ecuacién econométrica de contraste, es la siguiente:

l
In (s;‘_,t:-l) = Bo+ BilnProdg, + ByinWep + B3Esp.spet BaDiv.sre
st

t Bscomp'srt‘ B6Pmer-srt+ B7UTb~srt+ BBDummysrt + Hsre

Donde: Prod, es la productividad laboral en el sub sector “s”, para la regidn,
estado o municipio "7, en el periodo “f’; W_ los salarios relativos, referidos a
los mismos subindices anteriores; Esp.  es el indice de especializacion, de la
misma manera referida; Div. el indice de diversidad; Comp._, el indice de com-
petencia; Pmer.  es el potencial de mercado, también para subsector, region,
entidad o municipio para los periodos correspondientes; Urb. el grado de ur-
banizaci6n; y, Dummy_ es una variable dicotémica de localizacion geogréfica,
referida a estados o municipios que hacen frontera con el sur de Estados Unidos,
o con regiones del norte de Marruecos.

De acuerdo a esta ecuacion, el crecimiento del empleo de la industria ma-
nufacturera depende de la productividad de una regién, estado o municipio,
asi como del nivel salarial de los trabajadores. Por otra parte y en consistencia
con el planteamiento de externalidades estaticas, las empresas se instalarian
en espacios geograficos en donde existan otras empresas especializadas de la
misma industria y en donde los vinculos de compra y venta de materias primas
o productos incidan en la disminucion de costos. Dichos vinculos se aproxima-
ran mediante indicadores de potencial de mercado y de grado de urbanizacion.
Finalmente, como indicadores de externalidades se elaboraron indices de espe-
cializacion, de urbanizacion y de competencia.?

La fuente de los datos procede principalmente de los censos econémicos de
INEGI, a partir de los cuales se recopil6 informacién de personal ocupado, re-
muneraciones, valor agregado y unidades econémicas, para 1986, 1994 y 2004.
Ademas, a través de la Secretaria de Comunicaciones y Transportes (SCT), se

3 Para detalles sobre la construccién de estos indices, consultese la tesis de maestria de la prime-
ra autora. Ver Martinez (2010).

obtuvieron las distancias entre las capitales de los estados de México y los prin-
cipales puertos de entrada a los E.U.A., que fue el principal componente para
construir el indice de potencial de mercado.

En el caso de Marruecos, la fuente de datos procede de los documentos
editados por el Ministerio de la industria, del Comercio y de las Nuevas Tecno-
logias (el MCINET). A partir de ellos, se obtuvo informacién sobre valor agre-
gado, personal ocupado y remuneraciones en cada una de las regiones. De los
anuarios estadisticos de Marruecos correspondientes a 1990, 1995 y de 1999 a
2006, se obtuvieron los datos de poblacion total, urbana, personal ocupado total,
etc. Para la variable potencial de mercado, se consideraron las distancias entre
las capitales de las regiones de Marruecos y la capital de Francia, que arrojé el
analisis que se reporta en tutiempo.net. La poblacién de Francia se toma de la
registrada por el Ministerio de Economia, de la Industria y del Empleo Francés.

Presencia de externalidades a escala estatal y regional

El andlisis del crecimiento del empleo y las externalidades estaticas y dinamicas
se sustentd en un modelo econométrico de datos de panel, para estados y mu-
nicipios de México, y para las regiones de Marruecos que fueron identificadas
siguiendo los criterios del programa de capacitacién del capital humano (Cha-
fiki, Mohamed, entrevista, 2009). Dicho esto, en el Cuadro 3 se presentan las
estimaciones mas fiables respecto al impacto de las externalidades estaticas y
dinamicas sobre el crecimiento del empleo (ver Cuadro 3). Para mas detalle, ver
Cuadros A.1 yA.2.

Para el caso de México no se pudo validar la influencia de la especializacién
sobre el crecimiento del empleo por estados, por lo tanto, aunque se reconoce su
importancia en sectores como la electronica, la industria automotriz y industria
textil, entre otras, esto no implica un efecto de desbordamiento de conocimien-
tos tipo MAR, Jacobs o Porter, que impacte favorablemente sobre el empleo. En
definitiva, a escala estatal o municipal no se identifica un cambio fuerte del pa-
radigma que dominé durante los cincuentas y sesentas del modelo de desarrollo
esta'bilizador, caracterizado por una participacién mayoritaria del empresariado
pacmnal en ramas maduras con bajo nivel tecnoldgico, y una inversion extran-
Jera vinculada a las manufacturas més dindmicas.

En Marruecos a diferencia de lo analizado en México, el indice de especiali-
zacion fue significativo, por lo que a nivel regional existen indicios de un proce-
so de especializacién como determinante del crecimiento del empleo, explicado
por la estructura industrial local en el pais, misma que se encuentra dominada
en gran medida por manufacturas de baja tecnologia e intensivas en mano de
obra. Aun asi, es de destacar el caso de regiones fronterizas como Tanger que
se perfila como centro manufacturero importante para la industria automovilis-
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Cuadro 3. Resumen de resultados en México y Marruecos
(datos de panel)

Primera etapa

Pais Estados/ México Regiones/ Marruecos
Periodo 1985-1993, y 1993-2003 1990-1995, y 1995-2003
Modelo Datos de panel

Nivel de Industria manufacturera

desagregacion
Variable dependiente

Crecimiento del empleo

Productividad No No
Salarios Si Si
MAR No Si
Jacobs No No
Porter No No
PM S1 (Negativo) No
GU No Si
D Si No

Notas:(Gu) grado de urbanizacién; (Pm) potencial de mercado; (D) dummy para regiones marroquis del
norte, o entidades que hacen frontera con E.U.A; (Jacobs) o externalidades de diversidad; (Porter), ex-
ternalidades de este tipo aproximadas con un indice de competencia; y (MAR), aproximadas mediante
un indice de especializacion.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados presentados en el anexo de este capitulo.

tica; Mohammedia que pertenece a la region de Gran Casablanca, destaca en la
industria electrénica; y Meknes sobresale en la agroalimentaria.

En cuanto a las externalidades tipo Jacobs —que se aproximaron mediante
indicadores de diversidad—, se encontré que a diferencia de los resultados de
Glaeser et al. (1992), Callejon y Costa (1996) y Batisse (2001), y en concordan-
cia con Mendoza (2003) y Varela y Palacio (2008), la diversificacién no impulsa
de manera significativa el crecimiento del empleo en los estados mexicanos.
Un balance similar es identificado en el caso de Marruecos (ver Cuadro 3), a
pesar de que existe un esfuerzo por parte del gobierno marroqui para estimular
el crecimiento del pais mediante una regionalizacion que fomente mayor diver-
sificacién de las estructuras productivas (Chafiki, Mohamed, entrevista, 2009).

El estimador del indice de competencia que intenta aproximar las externa-
lidades tipo Porter, tampoco resulto significativo para los estados mexicanos y
las regiones marroquies (ver Cuadro 3), coincidiendo esto con los hallazgos de
Bun y Abderrahman (2007). Al respecto cabe anotar, que en ambos paises la
estructura empresarial se caracteriza por la existencia de un alto nimero de pe-
quefias empresas que compiten en términos de precios, razén por la cual, buscan
constantemente una disminucion de costos para elevar su competitividad mas
que una mejora en los productos. Ademas, en aquellos sectores caracterizados
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por una mayor participacién de Inversion Extranjera Directa (IED), la com-
petencia rebasa los limites politicos del pais, debido a que las estrategias de
innovacién se desarrollan en forma centralizada en matrices de corporaciones
trasnacionales.

Entre los indicadores que reflejan de manera aproximada las externalidades
estaticas, se encuentra el indice de potencial de mercado. En México la relacién
entre esta variable y el crecimiento del empleo es negativa y significativa, por
lo que este resultado podria ser evidencia de que la cercania con los Estados
Unidos logra beneficiar o perjudicar en mayor medida a los estados fronterizos,
dependiendo del ciclo econémico internacional. Se trata de un claro ejemplo de
externalidad estatica que puede variar o desaparecer dependiendo de la fuente
de la misma. Mas si recordamos, que durante la crisis financiera de 1994 y la
recesion econdmica de 2001 se afecté en mayor medida a la manufactura del
norte, provocando una disminucioén del empleo causado por el debilitamiento
del potencial de mercado internacional como externalidad.

En Marruecos, se encontré que el indice de potencial de mercado no fue
significativo (ver Cuadro 3), y ello pudiera explicarse en el sentido de que este
tipo de externalidad estatica puede llegar a ser significativa para el pais en su
conjunto, pero no para todas las regiones. Para entender este resultado también
debe tenerse presente, que en Marruecos el principal medio de transporte es
el ferrocarril y que la modernizacion de sus vias de comunicacién atin forma
parte de proyectos de reciente implementacion, cuyos resultados no eran aun
evidentes, tal y como lo reconocieron en entrevista sus propias autoridades de
gobierno.

En cuanto al grado de urbanizacion, se analiz6 la importancia de las ventajas
que conlleva a las empresas asentarse en espacios mayormente urbanizados. En
Mexico la relacién tedrica esperada entre el grado de urbanizacién y el empleo
es positiva a nivel municipal pero no por entidad. En contraste, en el caso de
las regiones de Marruecos —cuyo proceso de urbanizacién atin no concluye—, la
relacién result6 positiva y significativa. ,

Se introdujo al modelo una variable dicotémica que permite incorporar la
variable de localizacion geografica, dependiendo si se trata de una entidad que
hace frontera con E.U.A. o una regién de Marruecos que hace frontera con el
sur de Europa. Se encontré que dicha variable es significativa para México, por
lo que se puede argumentar que las medidas aplicadas por el gobierno mexicano
para estimular la desconcentracién de la industria manufacturera para promover
la llberali;acién comercial, y la firma del TLC con E.U.A y Canada, han jugado
un papel importante en el crecimiento del empleo de los estados fronterizos del
norte de México.

Eq los ultimos afios, las regiones marroquis localizadas en el norte, han ga-
nado importancia en materia industrial; no obstante, esta actividad sigue estan-
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do mayoritariamente concentrada en la regién de Casablanca, por ello la varia-
ble dicotémica antes descrita no resulta significativa. Esto es, a pesar de que una
parte de la industria marroqui se ubica en el norte del pais, no le proporciona el
hecho mismo ventajas de localizacion destacables.

En los dos paises —independientemente de si se trata de estados o regiones—,
la tasa salarial juega un papel central y significativo para explicar el crecimiento
del empleo lo que evidencia en ambos paises, el dominio de una manufactura
dependiente de mano de obra directa y de baja calificacion. Ademas, la inci-
dencia no significativa de la productividad sobre el crecimiento del empleo,
confirma hasta cierto punto lo anterior.

Presencia de externalidades a escala municipal en México

El estudio para México fue extendido a escala de subsectores y municipios, con
objeto de respaldar los resultados encontrados a nivel de los estados sin des-
agregar. Se consideré necesario complementar el andlisis de esta forma, debido
a que como lo sugiere Glaeser et al. (1992), en la medida en que las unidades
geograficas sean mas pequefias y se particularice en ramos especificos, la signi-
ficancia de los resultados econométricos respecto al analisis de externalidades
resulta mayor.  Con base en esta idea se seleccionaron dos muestras, la pri-
mera de ellas incluye a 55 municipios de todo el pais, en los cuales la concen-
tracién del personal ocupado en la industria manufacturera es superior a 60 por
ciento; la segunda muestra de 31 municipios excluye municipios atipicos. El
analisis se llevé a cabo en tres periodos: 1985-1993, 1993-1998 y 1998-2003.
El procedimiento econométrico siguié también la técnica de datos de panel. En
el Cuadro 4 se muestran de manera resumida los resultados.

Los resultados detallados se exponen en los Cuadros A.4 y A.5 anexos. Se
constata que la especializacién resulta ser una fuente clara de externalidad po-
sitiva que incide sobre la tasa de crecimiento del empleo manufacturero muni-
cipal, cuestién que no habia sido observada a escala estatal. Este hecho resulta
particularmente importante en ramas como la textil, la madera, los productos
minerales, los productos metalicos asi como en la industria electronica y auto-
motriz, que son los subsectores en lo que se especializan los municipios selec-
cionados (Martinez, 2010).

Dentro de este grupo de municipios se encuentran Tijuana, Ciudad Juarez,
Matamoros, Acufia, Ramos Arizpe, Nuevo Casas Grandes, Guadalajara, entre
otros, con grados de especializacién superiores a la unidad y especializados
principalmente en la industria electronica y automotriz, a través del modelo ma-
quilador. No obstante, estos procesos son cada vez mas sofisticados y contienen
mayor valor agregado, por lo que se considera que estos cambios han favorecido
los procesos de aprendizaje de la fuerza de trabajo (Marquez, Entrevista, 2010).

50

Cuadro 4. Resumen de resultados a nivel municipal
en México (datos de panel)

Segunda etapa

Pais 55 municipios 31 municipios

Periodo 1985-1993, 1985-1993,
1993-1998, 1993-1998,
1998-2003 1998-2003

M-odelo Datos de panel

vaFl de desagre'gacién Industria manufacturera

Variable dependiente Crecimiento del empleo

Productividad No Si

Salarios Si Si

MAR Si Si

Jacobs No No

Porter No No

PM No No

GU No Si

D No No

Notas: (Gu) grado de urbanizacién; (Pm), potencial de mercado; (D), dummy para municipios que hacen
frontera con E.U.A.; (Jacobs) o externalidades de diversidad; (Porter), externalidades de este tipo aproxi-
madas con un indice de competencia; y (MAR), aproximadas mediante un indice de especializacién.

Fuente: Elaboracién propia con base en los resultados presentados en ¢l anexo de este capitulo.

Aunque en el caso de México existe especializacién con impactos positivos
sobre el empleo, la tendencia en la generacién de empleos en los municipios al-
tamente es‘pecializados es hacia la baja. A pesar de los programas de promocién
de industria maquiladora y de fomento y construccién de parques industriales
(ver Garza, 1992) que se implementaron durante los setentas y los ochentas, la
tendencia de las tasas de crecimiento municipal del empleo manufacturero,en
el norte del pais ha sido hacia la baja. Durante 1985-1994 creci6 9 por ciento
de 1994f-1999 10 por ciento, y de 1999-2004 tres puntos porcentuales comc;
pron‘1e(‘110 anual. En este ultimo periodo, incluso pueden observarse tasas de
crecllmlento negativas para algunos municipios. Tal es el caso de Saltillo, el cual
paso de 8.33 por ciento en el periodo 1985-1994 a una tasa de menos 4:.33 por
ciento en el periodo 1999-2004. Otros municipios con la misma tendencia son
Reynosa, Ensenada, Hermosillo, Nogales, entre otros (Martinez, 2010).

En cuanto al grado de urbanizacién, no se encontré una incidencia con-
tundentfa de esta variable sobre el crecimiento del empleo. Tedricamente, se
esperaria que la misma fuera positiva, lo cual resulté contrario a lo esper;ldo
en algunos modelos. Sin embargo, el diferencial entre los municipios seleccio-
nados en cuanto a tasa de urbanizacién es baja, lo que pudiera explicar su no
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significancia debido a un efecto estadistico, ademas de que los efectos negativos
de la urbanizacion sobre el medio ambiente y los costos (incluso el precio del
suelo), resultan mas notorios a escala municipal que estatal, sobre todo donde el
grado de urbanizacion es alto.

En congruencia con lo que sucede a nivel estatal, la tasa salarial resulta al-
tamente significativa con una relacion negativa respecto al crecimiento del em-
pleo, evidenciando no solamente su importancia central en la dinidmica laboral,
sino también la alta dependencia de mano de obra relativamente poco calificada
y de bajo costo. Esta cuestion se encuentra todavia mas presente en la frontera
norte, donde el dominio de procesos de ensamblaje a través de la industria ma-
quiladora fronteriza, permite un crecimiento relativamente expansivo en térmi-
nos laborales pero, con una pobre incorporacion de valor agregado de caracter
no laboral. Para corroborar esta idea, se introdujo una variable dicotomica que
permitiera diferenciar entre estados o municipios localizados en la frontera nor-
te respecto a los que no lo estan, resultando significativa para algunos modelos
de efectos fijos (ver Cuadro A.3).

En definitiva, se constata una diferenciacién en la dindmica entre munici-
pios pertenecientes a estados de la frontera norte respecto de los del resto del
pais. Durante los subperiodos analizados, la manufactura de los estados de la
frontera norte tendi6 en general a crecer a mayor ritmo, en particular en subsec-
tores como el textil y la industria electrénica. Lo anterior no solamente se ha
debido a la implementacién de los distintos programas de fomento a la maquila
fronteriza, sino también al mayor potencial de mercado que brinda la frontera
norte para la inversion extranjera, debido a su localizacion estratégica. En el
modelo para municipios se observa de hecho, que el potencial de mercado es
significativo para el modelo de efectos fijos.

Conclusiones

En el desempeiio de las tasas de crecimiento del empleo de la industria manu-
facturera, México y Marruecos presentan algunas coincidencias como es la re-
lacién que existe entre la formalizacién de su apertura comercial y una alta tasa
de crecimiento del empleo en el periodo inmediato a su integracién al GATTy,
la disminucién de su dindmica laboral en periodos posteriores. También com-
parten una polarizacién industrial entre regiones especificas. Concentrandose
en nuestro pais en el centro y el norte, en tanto que en Marruecos, en regiones
como Casablanca, Rabat y Tanger-Tetuan.

Mientras en México los resultados para la escala estatal muestran que el cre-
cimiento del empleo de los estados analizados no se encuentra incentivado por
la especializacion que se gesta en la industria manufacturera, a nivel municipal
si incide esta variable sobre la dindmica laboral. De manera similar, en Marrue-
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cos este mismo indicador impacta positivamente sobre el empleo, compartiend
entonces aml?os paises una especializacién extensiva que se em;uentrz fi lend0
en gran medlfla en fuerza de trabajo de bajo costo. Asi Io indica el he Ecada
q;xe, lo‘sms.alatrtos rlelativos en ambos paises resultan significativos para e:p;)ica:
ecimien i
;alf;sre N 0 del empleo, tanto para regiones, estados o municipios en ambos
Es decir, aunque se reconoce el impacto de los procesos de especializacio
estos se gest'fm en industrias poco intensivas en mano de obra calificada. P 10111»
ta.mto, es pos@g que el impacto de especializarse en estas condiciones . bor (;
ritmo de crecimiento del empleo, no resulte sostenible a largo plazo. D S(})1 ohe
tal y f:omo se observa estd tendiendo a declinar. plazo. De heche,
. Fmalmentg, aunque México y Marruecos han adaptado sus economija
integrarse al sistema econdmico mundial, en lo interno los esfuerzos de slparal
dos por sus gob{emos para aprovechar externalidades derivadas de in\slgre'g?-
cxtemg que propicien beneficios permanentes para sus industrias, han re ltsa:gn
muy Ilrrll{tados en cuanto a sus efectos. Por tanto, deben ser co;n le - d .
con politicas que consideren la investigacién y desarrollo con anclfa)jel?:cgatlal a(:?
)

como la constante capacitacién d i
el capital humano y reo izacion i
. . r
o e y ganizacidén interna de
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Cuadro A.2. Resumen de modelos aplicados para Marruecos Cuaro A.3. Resumen de modelos para municipios en México,
a escala regional, en los periodos 1990-1995 y 1995-2003 en los periodos 1985-1993,1993-1998 y 1998-2003.
Considerando 55 municipios
Variables Modelo | Modelo 2 Modelo3 Modelo 4 Modelo 5 Modelo 6 Modelo 7 o -
Pool Efectos Efectos Efectos Efectos GLS PCSE !Vgrjables Modelo | Modelo2  Modelo 3 Modelo 4 Modelo 5 Modelo 6 Modelo 7
aleatorios fijos fijos fijos Efectos
controlando controlando Efectos fijos |
por tiempo  por espacio fijos controlando GLS PCSE
tiempo Efectos  Efectos controlando porespacio Heterosce- Heterosce-
Ln Prod 1.31 0.24 1.99 1.65 0.24 0.24 0.24 | Pool __aleatorios fijos  portiempo ytiempo  dasticidad dasticidad |
Ln Sal -5.82%  4.69*  -5.25  -5.94* -3.69 3.69  -3.69 LnProd 039 036 016 052 0.003  -0.62* -0.003
1E 0.27 0.29 2.87* 0.29 3.23* 3.23* 3.23* i [Ln sal -1.39* -141* -1.54 -]1.58* -1.61 126 -1.61** ‘
o i 066 03 02 00 o0 -00% IE 004 oosr o4 oo oae  oarr oare
i 1D 080 0.73 0.08 0.76 0.55 0.99*  0.55
PM -2.58 -2.99 131.50* -1.8 -56.06 -56.06 -56.06 Ic 001 0.0l 0.01  0.005 0.001 0.006  0.001
GU 0.007 0.01 0.38* 0.01 0.36* 0.36* 0.36**
D 20.61 0.7 0.74 5 5 PM 0.023 -0.03 -2.65* 0.15 2.44 335 2.44
Constante  10.51 11.99 570.96* 7.14 231.08 21282 212.82 - 3
A A GU 0.01** -0.01** 0.07** -0.01 -0.03 -0.02** -0.03
Efectos D 041* 045 0.30%* 884 425
(orgoglen 4 A Constante 1.60 190  20.48* 0.54 -9.98 1423  -8.84
Efectos A A
iales A Efectos
espacia temporales A A A A
R’ 0.5 0.49 0.23 0.5 0.17 0.94 Efectos
R’ espaciales A A A
ajustado  0.33 R’ 020 020  0.001 0.9 0.17 0.67
Durbin- 'R2 ajustada 0.16
Watson 1.84 Durbin-
2.96 6.91 Watson 1.66
F- statistic  (0.01) (0.00) 3.02(0.01) 5.70(0.01) 4.95 509 5.70 753
423 F- Statistic (0.00) (0.00) (0.00) 0.00)
F test 0.01 1.35 (0.25) 3.72(0.03 1.86 13.50 2.03
Breusch- 'F test (0.00) (0.00) (0.01)
Pagan 26.91 3.70 Breusch-
(Chi®) (0.00) (0.05) Pagan 13,12 0.26
Prueba de 15.45 518.31 2737.65 [(Chi*) (0.00) (0.60)
Wald 0.05 0.00 (1.00 0.00 0.00 Prueba de 1407.49 655.72
Prueba de 17.05 Wald 1.9(0.00) (0.00) (0.00)
Hausman (0.01) Prueba de 28.35
AIC 112.81 44.06 110.89 44 44 Hausman (0.00)
BIC 126 55.78 124.09 57.63 AIC 381.07 266.98 354.41 235.25 !
BIC 409.02 291.83 382.36 266.31
Nota: * Significativa al 5 %, ** Significancia al 10%, (A) Se refiere a Aplica, (Ln Prod) Logaritmo i
Natural de la Productividad del Trabajo, (Ln Sal) Logaritmo Natural del Salario, (IE) indice de Espe- Notas: * Significativa al 5 %, ** Significancia al 10%, (A) Se refiere a Aplica, (Ln Prod) Logaritmo
cializacién, (ID) indice de Diversificacién, (IC) Indice de Competencia, (PM) Potencial de Mercado, Natural de la Productividad del Trabajo, (Ln Sal) Logaritmo Natural del Salario, (IE) Indice de Espe-
(GU) Grado de Urbanizacién, (D)Variable Dummie para regiones o estados del norte y (PCE y GLS), cializacién, (ID) indice de Diversificacion, (IC) indice de Competencia, (PM) Potencial de Mercado,
métodos econométricos de panel con correccion de errores y mediante minimos cuadrados generaliza- (GU) Grado de Urbanizacion, (D) Variable Dummie para regiones o estados del norte y, (PCE y GLS)
dos ponderados, respectivamente. Meétodos econométricos de panel con correccion de errores y mediante minimos cuadrados generaliza-
Los valores al interior de los paréntesis corresponden a errores estandar. dos ponderados, respectivamente. Los valores entre paréntesis, indican los errores estandar.

Fuente: elaboracion propia a partir de las salidas de Stata (version 10.1). Fuente: elaboracion propia a partir de las salidas de Stata (versién 10.1).
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Cuadro A.4. Resumen de modelos para municipios en México,
en los periodos 1985-1993,1993-1998, 1998-2003.
Excluyendo municipios con comportamiento atipico

Variables Modelo1 Modelo 2 Modelo3 Modelo 4 Modelo 5 Modelo 6 Modelo 7
Efectos Efectos
Efectos  Efectos fijos fijos GL3 posE
Pool e e olind e Heterosce- Heterosce-
aleatorios fijos  controlando controlando 4. .44 dasticidad
por tiempo _ por espacio
LnProd -041 -0.41 048 -0.43 -0.82 -0.28 -0.82%*
Ln Sal -1.05 -1.05 -3.88* -0.86 -2.88* -2.81* -2.88*
IE 0.16** 0.16** 0.88* 0.11** 0.62* 0.59* 0.62*
D -1.74 -1.74 ;.92,, -1.78 -3.34 -3.96* -3.34*
IC 0.005%* -0.005 -0.05 -0.003 -0.05 -0.02 -0.05
PM -0.08 -0.08 -0.85 0.03 -7.9 -6.17 -7.9
GU -0.01* -0.01* -0.32* -0.01* -0.18* -0.21* -0.18*
D 0.48* 0.48* 0.39* 15.42 6.4
Constante 2.30** 2.30* 35.24% 1.77** 58.7 49.68* 54.68
Efectos
temporales A A A A
Efectos
espaciales 3 A A
R? 0.26 0.26 0.08 0.26 0.01 0.73
R?ajust.  0.19
Durbin-
Watson L2
F- 3.85 7.12
statistic  (0.00) (0.00) 5.05 (0.00) 9.05 (0.00)
- 1.99 22.07

F test 0.01) (0.00) 1.64 (0.05)
E;;‘;“h' 155 261
(Chi ) (0.21) (0.10)
Prueba de 30.79 1850.06 817.58
Wald (0.00) 34000 ©00)  (0.00)
Prueba de 42.82
Hausman (0.00)
AIC 161.67 91.28 121.62 68.67
BIC 184.46 111.54 144.41 94

Notas: * Significativa al 5 %; ** Significativa al 10 %; “A” se refiere a que aplica; y los valores al
interior de los paréntesis corresponden a errores estandar.
Fuente: elaboracion propia a partir de las salidas de Stata (versién 10.1).
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